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Telón de fondo: una sociología desde abajo 
hacia arriba.

Unamiradaa la Producciónde la clasemedia: Seguira los
actoresy la forma en que producencategoríasy colectivos
sociales.

Ejes:  mediaciones y vida cotidiana. 

Objetos Discursos Espacios



Mercado inmobiliario: espacio en el cual categorías sociales y 
culturales son ensambladas: 

ά/ǳŀƭƛŦƛŎŀŎƛƽƴέ όCallonet al 2002): proceso activo mediante el cual se 
definen y estabilizan las propiedades de productos transformándolos en 
bienes. 
ï Singularización: proceso que define la individualidad de un bien/Attachment

proceso mediante el cual consumidores son vinculados a los bienes. 

ά/łƭŎǳƭƻǎ /ǳƭǘǳǊŀƭŜǎέ όSlater2002) cualificación descansa siempre en una 
instrumentalización del significado/valor de uso delos bienes.  
ïtǊƻŦŜǎƛƻƴŀƭŜǎ ŘŜƭ ƳŜǊŎŀŘƻ ƛƴǘŜƴǘŀƴ ŜƴǘŜƴŘŜǊ άŎǳŀƭƛǘŀǘƛǾŀƳŜƴǘŜΣ Ŝƭ ƭǳƎŀǊ ȅ 

significado de los bienes que producen en términos de la formas de vida de 
ǎǳǎ ŎƻƳǇǊŀŘƻǊŜǎέ όSlater2002:61). 

Ejecutivos como ά{ƻŎƛƽƭƻƎƻǎέ. Producción de significaciones y
categorizacionessocialesde susclienteses parte central del procesode
cualificaciónde losproyectos:

ï Definiciónde la casay definicióndel compradoroperanjuntas.



El negocio inmobiliario. 

Golden Houses 
ï20 años en el negocio. 
ïEspecializados en producción serial de casas para segmento medio bajo
ïMas de 10 proyectos activos. 
ï9ƧŜ ŘŜ ǎǳ ǘǊŀōŀƧƻ   άǎŀōŜǊ ǉǳƛŜƴ ȅ ǉǳŜ ǉǳƛŜǊŜ ǎǳ ŎƻƴǎǳƳƛŘƻǊέ όNueva 
άŎŀǘŜƎƻǊƝŀ ŘŜ ƳŜǊŎŀŘƻέ άƘŀ ǎǳōƛŘƻ Řƻǎ ƻ ǘǊŜǎ ŜǎŎŀƭƻƴŜǎέύ 

Definición y 
comprensión 

del comprador
(Clases medias) 

Definición del 
άǇǊƻŘǳŎǘƻέΦ



Locación, locación, locación. 

Mas allá del precio: Localización como 
estrategia principal de categorización y 
segmentación. 

Ejecutivo: I am not from Santiago but for 
people here the area of the city in which you 
live is very important: Vitacura or Maipu, 
people are treated very differently in their 
business according to where they come from. 
The difference is noticeable in some details. 
For example, when I ask people where they 
come from, some of them say they are from 
Independencia, later I realise that they are 
from Conchali (a poorer area). 

Circuitos inmobiliarios: conocer los 
ŎƭǳǎǘŜǊǎ ŘŜ άŎƭŀǎŜǎ ƳŜŘƛŀǎέΦ 

Arquitecto: Well, if you go to Chicureo (a upper 
middle class residential zone), nobody comes [we 
were talking about Los Pinos clients]. This is 
about something called real estate clusters, you 
always have to be inside the zone (you are 
targeting), we once went right outside the zone 
and no clients materialised. 


